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 F A I T E S  F R U C T I F I E R  L E S  P R O F I T S  D E  V O T R E  F E R M E
M E S  G R A N D E S  P R I O R I T É S

PRODUCTION 

Hautes priorités en matière de production – Forces 

1.  

2.

3.

 
Hautes priorités en matière de production – Faiblesses 

1.  !
2.  

3. 

COMMERCIALISATION 

Hautes priorités en matière de commercialisation – Forces 

1.  

2.

3.

 
Hautes priorités en matière de commercialisation – Faiblesses 

1.  !
2.  

3. 

Identification des forces et des faiblesses au chapitre des priorités
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 F A I T E S  F R U C T I F I E R  L E S  P R O F I T S  D E  V O T R E  F E R M E
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GESTION FINANCIÈRE 

Hautes priorités en matière de gestion financière  – Forces 

1.  

2.

3.

 
Hautes priorités en matière de gestion financière – Faiblesses 

1.  !
2.  

3. 

RESSOURCES HUMAINES 

Hautes priorités en matière de ressources humaines  – Forces 

1.  

2.

3.

 
Hautes priorités en matière de ressources humaines  – Faiblesses 

1.  !
2.  

3. 

Identification des forces et des faiblesses au chapitre des priorités
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 F A I T E S  F R U C T I F I E R  L E S  P R O F I T S  D E  V O T R E  F E R M E
M E S  G R A N D E S  P R I O R I T É S

RESPONSABILITÉ SOCIALE 

Hautes priorités en matière de responsabilité sociale – Forces 

1.  

2.

3.

 
Hautes priorités en matière de responsabilité sociale – Faiblesses 

1.  !
2.  

3. 

PLANIFICATION DE LA RELÈVE

Hautes priorités en matière de planification de la relève – Forces 

1.  

2.

3.

 
Hautes priorités en matière de planification de la relève – Faiblesses 

1.  !
2.  

3. 

Identification des forces et des faiblesses au chapitre des priorités
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 F A I T E S  F R U C T I F I E R  L E S  P R O F I T S  D E  V O T R E  F E R M E
M E S  G R A N D E S  P R I O R I T É S

STRUCTURE DE L’ENTREPRISE  

Hautes priorités en matière de structure de l’entreprise – Forces 

1.  

2.

3.

 
Hautes priorités en matière de structure de l’entreprise – Faiblesses 

1.  !
2.  

3. 

BUTS COMMERCIAUX 

Hautes priorités en matière de buts commerciaux – Forces 

1.  

2.

3.

 
Hautes priorités en matière de buts commerciaux – Faiblesses 

1.  !
2.  

3. 

Identification des forces et des faiblesses au chapitre des priorités
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